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LEY DE DEFENSA DE LA COMPETENCIA

Decisiones y
recomendaciones de precios,
reparto de mercado y otras
condiciones comerciales.

Estaran prohibidos aquellos
acuerdos de estandarizacion que
introduzcan restricciones
iInnecesarias de la competencia
tales como los contratos tipo, ya
que pueden coartar la
iIndependencia de los operadores
econdmicos y homogeneizar su
comportamiento.

En ningun caso es aceptable
el boicot que pretende
justificarse por ser respuesta.

La defensa siempre debe ser
la denuncia.

Intercambio de informacion
comercial sensible tal como
precios, costes, gastos de

No se podran llevar a cabo
actividades que prohiban o

i . establezcan limitaciones a
o publicidad y de clientes. . 7 .
A - . W determinadas practicas
_Actuaciones que puedan = publicistas (como la publicidad
f altgrar el .normzl | comparativa) o alegaciones en el

< Tuncionamiento de mensaje publicitario (referencias

al precio del servicio).

7w mercado e




LEY DE DEFENSA DE LA COMPETENCIA %DG?%

> Temas que no se deben tratar en las reuniones de Junta Directiva, Asamblea General, Comisiones de Trabajo y Grupos de Trabajo.

Si SE PUEDE

e Discutir o intercambiar informacion sobre las siguientes materias en

NUNCA SE DEBE

Discutir o intercambiar la siguiente informacion:
los Grupos de Trabagjo:

e Precios, descuentos, mdrgenes, créditos, e Indicadores econdmicos generales.
garantias o términos y condiciones de las
empresas asociadas.

e Datos de costes, inversiones, capacidad,
inventario, ventas, pedidos e ingresos de las

empresas asociadas.

e Perspectiva global de la industria.
e Cualguier actividad legislativa que pueda tener implicaciones para
nuestro sector.,

e Datos disponibles al publico en general.

e Planes relativos al desarrollo, disefio,
produccion, distribucion y marketing de los
productos de nuestras empresas.

e |icitaciones de contratos para ciertos
productos de las empresas asociadas.

e Materias relativas a actuales o potenciales
competidores, suministradores, distribuidores

RESPONSABILIDAD DE LOS ASOCIADOS

e L0s asistentes deben solicitar la interrupcion o el aplazamiento de un
debate o reunion si tuviese dudas acerca de su conformidad con dichas

normas. Dicha peticion deberd constar en Acta.

o clientes que puedan tener el efecto de e Los asistentes deberdn abandonar la reunidn si se continUa un debate

excluirles del mercado. :
dudoso con las normas sobre competencia. El abandono debe constar en

e Cualguier otra informacion sensible desde el

. . Acta con nombre y hora.
punto de vista de la competencia. J




ACTA

Lectura, y aprobacion en su caso, del Acta de la
asamblea general celebrada en julio de 2025
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PRESUPUESTO

OPCEr]

PRESUPUESTO
26 2025 o5 2024

Socios
Partners
Servicios

Otros

Gastos

Personal
Sala
Bancos

Asociaciones
MKT
IVA / Otros

34 40 40,5 39
14 17 14,5 8,3
11 11 10 14,4
7 7 7,1
69 71 62,2 71,45
41 40 40 37
10 10 3,2 38,6
] ] 1 0,9
16 18 18 16,6
O 0,5 S}
] 1,5 2 2,35
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Clave para defender tus intereses




REPRESENTACION ESTRATEGICA

EJE INSTITUCIONAL

Junta Directiva

— CEOE - TS

— CONFEMETAL —

Comité Ejecutivo

FIGIEFA

CEPYME

Junta Directiva

[

= 4= ——— AFCAR/ECAR

Junta Directiva Coordinacion

OREANACKIN PROFESONAL
ESPECIALETAS DEL MELARATICD
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REPRESENTACION ESTRATEGICA W

EJE INSTITUCIONAL

COMISIONES CEOE

e Economia

e Medioambiente
e Transporte

e Laboral

e UE

e Internacional

COMISIONES
CONFEMETAL

e Medio ambiente
e Laboral

GT FIGIEFA

Legal

BER

Conectividad / RMI
Clausula reparacion
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REPRESENTACION ESTRATEGICA Woier

EJE INSTITUCIONAL

Posventa=
50% coste

Balance

normativo Reparabilidad

y neutralidad
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PARADIGMA EUROPEO

»
|

ANnos de éxito

3 BER conseguidos
Informacion técnica

Clausula de reparacion

g o

Nuevas prioridades politicas
de la UE

Fuerte enfoque de la Comision en la
competitividad industrial, con un
apoyo masivo a los fabricantes de
vehiculos

La simplificacion normativa y la
reduccion de la burocracia como tema
clave, junto con la desregulacion

El consumidor y la libre competencia
ya no son el principal enfoque

OREANACHIN PROFESIN
ESPECIALETAS DEL MELARATICD
i cimm






BLOQUES NORMATIVOS

EJE NORMATIVO

Bloque
Prenormativo

Conjunto de acciones que
llevamos a cabo antes de
que cada norma salga a la
luz y que ponen el foco en
que el sector sea mMas
competitivo.

C-3a

Bloque
Posnormativo

Acciones que realizamos
para qgue nuestros socios
conozcan, implementen vy
desarrollen las disposiciones
que contiene cada una de
las normas y que se
defienda su cumplimiento.



REGLAMENTO 822/2023 N, =

EJE NORMATIVO

> Garantiza la competitivad de la posventa y la compraventa de recambios.

> Permite capacidad de eleccidén al usuario: quién paga, elige.

Nuevos contactos con Evidencias

Objetivo: renovacion Nueva consulta publica la CNMC WG Europa

Respuesta coincidente




CONECTIVIDAD Y ACCESO A DATOS

EJE NORMATIVO

La Ley de Datos se utiliza indebidamente como excusa para que la

E N T RA DA E N \/| G O R Comision (!) retrase la legislacion especifica del sector.

Ademas: los fabricantes de vehiculos solicitan exenciones.

Peticiones al Ministerio de Industria 7 / 10 OPERACIONES

DE POSVENTA AFECTADAS

ALIANZA DE 17 ASOCIACIONES

Ley de datos positiva pero vaga Necesario acceso Secretos comerciales y

Entrada en vigor enero 24. total e independiente Ley sectorial automovil ciberseguridadad
Aplica en septiembre 2025




REGLAMENTO HOMOLOGACION W

EJE NORMATIVO

Reunion con el Ministerio Industria para pedir apoyo

s

CIBERSEGURIDAD EN PIEZAS /

EQUIPOS DIAGNOSIS BATERIAS VE

CODIFICACION DE PIEZAS
Y otras piezas que solo podrian

o . Mas costes, prohibiciones, etc.
suministrarse e instalarse por OEMS. P

Por el reglamento ONU RI155. Piezas
pueden ser excluidas

4 4
. . ACCESO A DATOS/OBD POR
INFORMACION TECNICA PARA ADAS Y VE OTROS MEDIOS

Ya que hay obstaculos, es incompleta o
no disponible

Como los fabricantes (app, plataformas,
internet)




- N7,
REGLAMENTO HOMOLOGACION \\ oper

Reunion Ministerio Industria para pedir apoyo

Art. 55/ 56: piezas riesgo grave para la sequridad/medioambiente. Autorizacion Ministerio tras ensayo

Qué dice el tecnico (IDIADA, TUV..)

Reglamento A . : ,
9 Elementos como frenos, neumaticos, sistemas de alumbrado o retrovisores, pero no las baterias de VE.

- Que cualquier bateria de sustitucion requiera autorizacion especifica.

Propuesta - WA\NY : ) : ,
P CE « Que el solicitante de la autorizacion sea el fabricante del vehiculo, no el fabricante de la bateria.
- Que la instalacion solo pueda realizarse en talleres autorizados por el fFabricante del vehiculo.
« Riesgo de cierre del mercado
Consecuencia

- Distorsion de la competencia, otorgando a los fabricantes de vehiculos un control de baterias.

« Posible precedente, como componentes de ADAS o de Euro 7.



VEHICULOS AL FINAL DE SU VIDA UTIL

EJE NORMATIVO

Alegaciones + modificacion texto

#

| Si, por

ejemplo, desgaste frenos o direccion,
cambio motor, caja cambios o carroceria.

Si

el valor de la reparacion es mayor que el del
vehiculo.

ALEGACIONES

e Incentivos como IVA reducido o
penalizaciones para que se
reutilicen piezas.

e Facilitar la informacién a CATS o
talleres, incluida la informacion de
codificacion.

g L

MODIFICACION DE TEXTO

Se reconoce a proveedores y distribuidores como
operadores independientes, |o gue implica que
deben tener acceso a la informacion técnica,
incluida la codificacion de piezas.

Se otorga a los operadores de reparacion y
mantenimiento un acceso sin restricciones,
estandarizado y no discriminatorio a la
informacion que posibilite la retirada y sustitucion
segura de ciertas piezas, componentes y materiales
de los vehiculos

Incentivos a remanufacturadas o
reacondicionadas.

No existe un vehiculo técnicamente irreparable, si
por ejemplo, los frenos estaban muy desgastados.

Elimina la condicion de econdmicamente
irreparable.

Acceso a codificacion.

foper



NORMATIVA ENVASES \\ -

EJE NORMATIVO

Contestacion consulta publica

Planteando dudas sobre:

e Factura (incluir concepto).
e Envase industrial y comercial.

e QR.

Si envasamos o

importamos, debemos Si somos
Vigilar envase registrarnos en el RPP*, poseedores
se ha fabricado financiar la gestidén, incluir debemos
correctamente el numero de registro en la gestionar el
facturay en el concepto, y residuo

afiliarnos a un SCRAP.

*RPP,Registro de Productores de Producto




DESCARBONIZACION FLOTAS CORPORATIVAS W

EJE NORMATIVO

Presentadas alegaciones + envio de plantilla a socios

@ OBLIGACION A COMPANIAS
CUOTAS DE VE

@ PARA TAXIS, RENTALCAR, ETC.




ANTIDUMPING yYope

Afecta a las importaciones de neumaticos de turismo y camiones ligeros originarios de China, de los cddigos (cdédigos NC 401110 00 y
4011 20 10).

Desde el 29 de julio, las aduanas de todos los Estados miembros registraran las importaciones del producto investigado. El objeto es la
imposicion de derechos antidumping definitivos, y con caracter retroactivo, sobre las importaciones registradas.

El registro estara en vigor durante 9 meses, desde el 29 de julio de 2025 hasta el 28 de abril de 2026.

Una vez concluida la investigacion, la Comision Europea podra decidir la aplicacion retroactiva de los derechos antidumping

Hasta la publicacion de un Reglamento que regule la imposicion de derechos provisionales (prevista para diciembre o enero), no se
conoceran con exactitud los importes.



REDUCCION BUROCRACIA

Peticiones multiples y estratéticas

Para reducir la carga normativa y burocratica:

Ejemplo Practico

Informacién Sostenibilidad Corporativa: pasa de empresas de +250 empleados / +50 millones a +1000 empleados y 450
millones.

Diligencia Debida Baterias: empresas de +150 millones (antes erna de +48 millones) y cada tres anos (antes uno)



CONSUMO SOSTENIBLE

Hemos presentado alegaciones a través de la CEOE, las presentaremos también en el Ministerio y las hemos trasladado a FIGIEFA.

Que se reconozca el acceso a la informacion a todos los operadores, y no Unicamente a los talleres.

Que, en el &mbito de la reparacioén, se considere tanto el recambio IAM como el OEM.

Que se tenga en cuenta que la posventa ya esta regulada en el bloque de exencion.

Que se diferencie claramente cuando se trata de una venta B2B.



REDUCCION RESIDUOS

EJE NORMATIVO

Alegaciones

PROPUESTA

Neumaticos

Campahas de promocion
usado / recauchutado

Promocion licitaciones
Durabilidad

Modular ecotasa

Piezas

Promocidn usadas

Control Inf. técnica y
suministro en fabricantes

Acuerdo Fabricantes para
compatibilizar piezas y
reducir catalogo

Estudio limitar precios piezas

OREANACHIN PROFESIN
ESPECIALETAS DEL MELARATICD
i cimm
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HUELLA DE CARBONO WYooe

EJE NORMATIVO

NOTA Aclaratoria de MITECO en relacién con RD 214/2025 de Huella de Carbono

Sociedades +250 trabajadores que durante dos ejercicios consecutivos rednan:

1.Que el total de las partidas del activo sea superior a 20.000.000 de euros.
2.Que el importe neto de la cifra anual de negocios supere los 40.000.000 de euros.

Las empresas deberan calcular anualmente la huella de carbono de |a organizacion, abarcando los alcances 1y 2, siendo el alcance 3 de
caracter voluntario. Para dicho calculo, deberan emplearse los factores de emision publicados en el portal oficial del registro de huella de
carbono.

Asimismo, deberan elaborar un plan de reduccién de emisiones. El Real Decreto 214/2025, de 18 de marzo, establece que esta obligacion va mas all3
de la mera comunicacion de resultados, imponiendo la necesidad de contar con un plan que incluya, como minimo, un objetivo cuantificado de
reduccion a cinco ahos y las medidas necesarias para su consecucion.

En caso de que la huella de carbono de la organizacidén o el plan de reduccién deban adaptarse a lo dispuesto en el Real Decreto 214/2025, de 18
de marzo, dicha adaptacion debera reflejarse en la informacion reportada por la empresa en el ano 2026, correspondiente al ejercicio 2025.

Se considerara cumplida la obligacion de publicacion cuando los sujetos obligados incluyan en su informe de sostenibilidad la informacion
relativa tanto a la huella de carbono como al plan de reducciéon en los términos anteriormente senalados.



CREANITACIN PROSETINA
ESPECIALISTAS DL NELARATIC)

CAMB Yyopen

EJE NORMATIVO

Alegaciones
FASES E IMPLANTACION
Fase Periodo Obligaciones Costes directos Ejemplos practicos
Fase Octubre 2023 - Registro como importador CBAM autorizado en aduanas. Coste administrativo: ¥ Ejemplo:
transitoria - Diciembre - Declaracion trimestral obligatoria de emisiones incorporadas - Recopilacion de datos Importacion de discos de freno desde China:
2025 (pueden ser estimadas). - Reportes trimestrales - Declarar peso, pais, cédigo TARIC y emisiones cada trimestre.
- Recopilar: - Sistemas internos de control - Uso de plataforma CBAM Transitional Registry.
« Pais origen ! No hay compra de certificados
- Codigo TARIC adn.
« Peso neto
- Proceso fabricacion (si se conoce)
» Emisiones (si no se conoce, usar valores predeterminados)
Fase definitiva Desde 1 enero - Declaracion continua trimestral de emisiones. Coste econdmico directo: X Ejemplo:
2026 - Compra de certificados CBAM (segun ETS UE). - Compra de certificados CBAM Importas 200 t discos freno desde Turquia.
- Auditorias y certificacion si no se usan valores estandar. (=80 €/t CO.,). - 380 t CO, equivalentes/ano.
- Multas por incumplimiento. Coste administrativo: - Coste anual certificados: 30.400 €.
- Registros - + Coste administrativo: 5.000-10.000 €.
- Reportes

- Auditorias




DEFORESTACION

EJE NORMATIVO

Alegaciones

Posible retraso

Area

1. Compra de neumaticos

2. Recepcion de producto

3. Archivo documental

4. Sistemas informaticos

5. Formacion del personal

6. Informacion al cliente

7. Sefalizacion en el taller

8. Relacion con proveedores

9. Adaptacion del stock

10. Respuesta a inspecciones o
auditorias

Obligacion [ Accion esperada

Comprar Unicamente neumaticos
trazables conforme al EUDR

Verificar que cada lote de
neumaticos incluye
documentacion o certificacion de
origen sostenible

Conservar o tener acceso a
registros de trazabilidad del

producto instalado

Adaptar el software de gestion o

ERP para vincular codigos de
trazabilidad

Informar a asesores de servicio y
técnicos sobre el EUDR y su
importancia

Comunicar al cliente que los
neumaticos cumplen normativa
ambiental y trazabilidad

Colocar distintivos visibles que
acrediten cumplimiento del EUDR

Exigir garantia de cumplimiento a
distribuidores y fabricantes

Evitar acumulacion de neumaticos
sin trazabilidad valida

Estar preparado para aportar
documentacion si se lo requiere
una administracioén o cliente

Tipo

Indirecta (comercial)

Indirecta (documental)

Indirecta (legal /

comercial)

Técnica [ operativa

Formativa

Comercial / marketing

Voluntaria (reputacional)

Contractual / comercial

Operativa / logistica

Legal (indirecta)

Nivel de impacto

1 Medio

A Medio

L Medio

© Bajo-Medio

4 Bajo-Medio

+* Bajo

< Bajo

A Medio

A Medio

A Bajo-Medio

Notas /| Recomendaciones

Asegurarse de que el distribuidor
garantice el cumplimiento normativo

El distribuidor deberia facilitar esta

documentacion en papel o digital

No obligatorio por ley, pero si
recomendable para auditorias o

reclamaciones futuras

Puede integrarse en ERP o mediante

plataformas web de proveedores

Formacidn breve interna o
proporcionada por distribuidores /
asociaciones

Argumento de venta con valor

anadido

Sugerido como sello o distintivo
ambiental: “Producto conforme al
EUDR"

Incluir clausulas o solicitar
certificados por escrito

Revisar inventario antes de |la entrada
en vigor del reglamento

Aungue no obligados legales, podrian
ser requeridos como Ultimo eslabdn
de |la cadena

ORCANITACHIN PROFESINA
ESFECIALISTAS DEL MELARATICD
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EJE NORMATIVO

Contacto stock

A\




FACT. ELECTRONICA + VERIFACTU

EJE NORMATIVO

VERIFACTU (sistemas de facturacion Factura electronica obligatoria (B2B)

verificable)
e Empresas con facturacion > 8 millones

e Empresas sujetas a Impuesto de € > un ano después de publicarse el
Sociedades -» obligatorio desde 1 de reglamento (previsto en 2027).
enero de 2026.

e Resto de empresasy profesionales

e Autdnomos - obligatorio desde 1 de (pymes y autdnomos) » dos anos

julio de 2026 después de la publicacion, es decir,

previsiblemente en 2028



NORMATIVA ITVS

EJE NORMATIVO

La medida relativa a la gobernanza de datos generara costes administrativos para los centros de inspeccion técnica perioédica y para los
fabricantes de vehiculos.

Por su parte, los talleres de reparacion, los concesionarios de vehiculos de motor, asi como los centros de mantenimiento de neumaticos y de
reparacion, deberan asumir costes asociados a la mediciéon de las lecturas de los cuentakildbmetros.

Adicionalmente, los talleres de reparacion de vehiculos, los concesionarios y otras estaciones de servicio tendran gue actualizar su software
con el fin de transferir la informacion a la base de datos nacional central, en cumplimiento de la obligacién de establecer un sistema de
registro de las lecturas de cuentakildbmetros de turismos y furgonetas.

O5: Registro de las lecturas de cuentakildbmetros en bases de datos nacionales.
Partes interesadas afectadas: Estados miembros, fabricantes de vehiculos, reparadores, talleres, propietarios y compradores potenciales.



OREANACKIN PROFESONAL
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NROMATIVA RELACIONADA

EJE NORMATIVO

FACTURA
ELECTRONICA

LEY RESIDUOS
GARANTIAS \/16

y

DEFORESTACION

Z B COMERCIO
ELECTRONICO

ETIQUETADO O ACUERDOS
BATERIAS PRL -
o <t VERTICALES
m O
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NOVEDADES LABORALES

EJE NORMATIVO

Registro

Salario Absentismo =

minimo digital
Cierre empresas Inalterable
Salario en bruto Ord./Ext

Acceso SS
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NOVEDADES LABORALES

EJE NORMATIVO

AMPLIACION PERMISO NACIMIENTO Y CUIDADO

4 ("

+ 3 semanas y a cargo exclusivo
de la Seguridad Social

2 de las semanas

19 semanas en total hasta [0S 8 aRos

(" ("

Aplica a los menores que
hayan nacido a partir del 2
de agosto de 2024

No puede solicitarse hasta el 1
de enero de 2026




NOVEDADES LABORALES

EJE NORMATIVO

SALARIO CONVENIO COMERCIO RECAMBIOS
Y NEUMATICOS MADRID

El Tribunal Supremo ha estimado el recurso presentado por UGT-FICA y CCOO en relacion con el Convenio Colectivo del
Sector de Comercio de Recambios, Neumaticos y Accesorios de Automoviles de la Comunidad de Madrid.

La Sentencia n° 389/2025, de 6 de mayo de 2025, reconoce el derecho a aplicar la revision de la tabla salarial de 2021 con
un incremento del 4,5%, y a percibir el salario actualizado desde el 1 de enero de 2022, sin efectos retroactivos respecto

a periodos anteriores.



EL ABSENTISMO

EN LA POSVENTA

JULIO 2025
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Objetivo i -
El objetivo principal de esta radiografia es analizar la T e~
situacion del absentismo laboral en la posventa espanola.
Tanto en talleres como en tiendas de distribucidon de e -
e 5 =

recambios. : .

Resultados clave

Una vez analizada la situaciéon, el objetivo es mejorar los
indices de absentismmo en nuestro sector a raiz de otros
estudios, mercados y/o procesos que nos permitan mejorar
tal situacidnmo en tiendas de distribucidn de recambios.




INTRODUCCION

En este estudio veremos la evolucion del absentismo laboral derivado de los procesos de Incapacidad Temporal por Accidentes
de Trabajo y Enfermedad Profesional (ITCP), o por Accidentes y Enfermedades no Laborales (ITCC), en el periodo 2021 a 2024 para
la posventaq, el sector del metal y el indice nacional

Se compara con el comportamiento de la ITCP y la ITCC en la poblacion trabajadora protegida por las Mutuas. Para el andlisis se
han utilizado los siguientes indicadores: nUmero de procesos iniciados, duracidon media de los procesos finalizados, indice de
incidencia y el coste que supone tanto para las cuentas de la Seguridad Social, financiada principalmente con cotizaciones
empresariales, como el coste directo estimado para las empresas, derivado de los complementos y mejoras a la prestacion
econdmica obligatorig, previstos en los convenios colectivos.

Este andlisis procede del “Estudio sobre el Absentismo Laboral derivado de Accidentes y Enfermedades Comunes y,
Laborales en el Sector del Metal (2021-2024)”, realizado por CONFEMETAL en colaboracién con la Mutuas.



https://www.amat.es/wp-content/uploads/2025/06/Absentismo-laboral-en-el-Sector-del-Metal-2021-2024_FMF_CONFEMETAL.pdf
https://www.amat.es/wp-content/uploads/2025/06/Absentismo-laboral-en-el-Sector-del-Metal-2021-2024_FMF_CONFEMETAL.pdf

El coste del absentismo en talleres y distribucién crece un
+76% desde 2021.

Los talleres asumen el mayor impacto econdmico,
superando los 210 millones de € en 2024.

El sector metallrgico casi dobla costes en 4 anos.

Espana en su conjunto supera los 20.000 millones de € en
2024.

e Tendencia claramente

B Coste Mutua Coste Empresa ascendente en todos los
niveles.

e La proporciébn de costes

en posventa respecto al

total nacional es

significativa, aunque adn
reducida.
- .
0

- =
0
2021

Coste taller

- . . .
0 -

POR ABSENTISMO

Coste metal

Coste nacional

B Coste Mutua [l Coste Empresa

Coste distrib.

B Coste Mulua Coste Empresa
60 M

40 M

- . . .
0 -

2021 2022 2023 2024

Esto refleja tanto el aumento del absentismo como el mayor coste unitario de cada

2021 2022 2023 2024 [proceso.



POSVENTA

—— Poblacion Protegida Procesos Iniciados
. 600 mil 100 mil .
ABSEN I ISMO % 400 mil <
S 50 mil
S 200 mil 3!
2 o
oM f o 0 0 =
Procesos Iniciados (n° total de bajas) 2021 2022 2023 2024
Talleres:
e Crecen un +85% desde 2021 (de 36.296 a 67.212).
: E[w 20.2‘4 concentran. mas del 75% de los casos del sector posventa. NACIONAL
Distribucion de Recambios:
Y UL e deJ +]26/? (de 8136 a ]8'388)' & ] ; —— Poblacion Protegida [l Procesos Iniciados
e Aunque mMAs baja en volumen, su Iincidencia ha crecido o -
proporcionalmente mas que en talleres. - o
0w
Metal: 8 2 ? S
: o S @ 20M 5M 8.@
e 2024:1.024.112 procesos, con una subida del +89% desde 2021. 8% o8
" ’ 5 a VEE=
Esparia (Total Nacional):
e Crecen los procesos un +52% (de 4,3 a 6,6 millones). . 5021 5022 2023 2024 )

La posventa sufre un incremento notable en procesos, muy por encima del promedio nacional. La distribucién destaca por su aceleracion
proporcional, aunque los talleres son los que Mmas volumen total absorben.



FUERA

Talleres:

e Siempre por encima de la media nacional, alcanzando en 2024 los 44,8

dias por baja.

e Disminuye respecto a 2021, pero sigue siendo uno de los sectores con

bajas mas largas.
Distribucion de Recambios:

e Mds volatil, con picos de hasta 40,4 dias (2023), aunque en 2024 mejora

hasta 37,3 dias.
e Mejoran mas rdpido en eficiencia que los talleres.
Metal:

e Valores mas contenidos: 37,4 dias en 2024, aunque creciendo.

Nacional:

e Estables en torno a los 41 dias, con ligera caida desde 2021.

POSVENTA

B indice de Incidencia Duracion Media
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B Duracion Media [ Indice de Incidencia
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Aunque la duracidn media de las bajas en distribucién mejora, en talleres sigue siendo mdas alta que la media nacional, lo que eleva los

costes indirectos para las empresas del sector.



INCIDENCIA

Procesos iniciados por cada 1.000 trabajadores
(Distribucion vs Talleres vs Metal vs Nacional | 2021-2024)

Distribucion de Recambios
e Crecimiento fuerte y sostenido:
o De722en 2021 al5]11en 2024 — mds del doble en 4 anos.
e Supera incluso al indice del sector metal en 2024.
e Muestra clara de presion sobre plantillas pequenas, donde cada baja tiene mds peso relativo.

Talleres
e También duplica su indice: de 7,39 a 12,44 en cuatro anos.
e Aunque parte de valores bajos, se mantiene por debajo de distribucion y metall.

e Elaumento es consistente y refleja una mayor frecuencia de bajas, especialmente desde 2022.

Sector del Metal

e Pasade 9,79 en 2021 a17,32 en 2024.

e El mds alto de todos los comparados, incluso por encima del total nacional.

 Refleja que los entornos industriales siguen siendo los mds castigados por el absentismo.
Total Nacional

e Subida més controlada: de 12,24 a 16,99 (+39%).

* Aunqgue elevado, crece menos que en distribucion y metal, lo que indica una peor evolucién relativa del sector posventa.

POSVENTA

I indice de Incidencia Duracién Media
15 60
10 40
5 . 20
0 0
2021 2022 2023 2024
NACIONAL
B Ouraciéon Media [ Indice de Incidencia
60 20
40
10
- in N0 A B
O O
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La posventa se acerca —y en distribucion, supera— al indice del metal | Distribucidn y talleres duplican su indice en solo 4 anos | El absentismo se estd

generalizando como una tendencia estructural, no coyuntural.



CONCLUSIONES

Costes desbocados: El coste total del absentismo en la posventa ha crecido un +81% desde 2021.
Duracién alta: Talleres especialmente afectados por bajas largas (media > 44 dias).

Mas frecuentes: Distribucion ya supera en incidencia a talleres y al total nacional.

El absentismo es estructural, no puntual: sube afo tras ano sin corregirse.

Comparativa negativa: Peor evolucion que el sector nacional y mas préxima a los sectores industriales mas
intensivos (como el metall).



OPCIONES

Programas especificos para talleres y almacenes: ergonomia, turnos flexibles, clima
organizacional.

e Implementar indicadores internos por centro, zona y perfil de puesto.
e Usar benchmark frente al sector y no solo contra histérico propio.

e Protocolos de reincorporacion progresiva.
e Fomentar la tramitacion rapida de bajas y segundas valoraciones.

e COmMo gestionar equipos con bajas recurrentes y evitar rotacion secundaria.
e Habilidades en clima, motivacion y retencion de talento.

e Revisidn de bonificaciones a empresas con baja siniestralidad.
e Didlogo con la administracion para politicas especificas en pymes y autdbnomos.



CASOS DE EXITO

Practica Sector [ Empresa Reduccion absentismo

Grupo Santalucia: teletrabajo y turnos

Flexibilidad horaria [ jornadas adaptadas :
variables

-30% en absentismo no planificado

Reincorporacion progresiva tras baja Petronor [ mutuas Pais Vasco —25% recaidas en bajas >30 dias

Cuadro de mando y andlisis del . e —18% en centros con monitorizacion activa; —20% en
; Grupo Antolin, CEBEK Bizkaia . .
absentismo absentismo promedio

Formacion en liderazgo a mandos

, 7 : Decathlon y servicios sanitarios Navarra —15% en absentismo tras formacion
intermedios (informes clima laboral)

Programas de salud laboral (ergonomia,

L Mutua Universal, Mahou, GMV —-10-25% en bajas frecuentes musculoesqueléticas o estrés
ejercicio, stress)

Reconocimiento e incentivos no monetarios Logistica (DHL, XPO) —8 a —-10% en frecuencia de bajas



CASOS DE EXITO

Prdactica

Conciliacién real y accesible (flex-time y WFP)

Control horario formal y politicas definidas

Comparacién sectorial y benchmarking

Programas de bienestar laboral

Intervenciones individualizadas y asesoramiento

Flexibilidad y control horario

Sector [ Empresa

Servicios y turismo Esparia (modelo PLS-SEM)

Pymes espanolas

PwC + Saratoga Institute en automocion

Wellness corporativo (Johnson & Johnson)

Meta-andlisis evaluacién RCTs

PYMES

Reduccion absentismo

Bienestar T — absentismo | (efecto indirecto significotivo)

Reduccion significativa de ausencias injustificadas (~20%)

—-3% anual en lineas con absentismo elevado; —1% en indice
global

Ahorro $2.73 por cada $1 invertido en absentismo

—1,56 dias de absentismo por trabajador promedio

—20 % de ausencias injustificadas



Poblacién Protegida Procesos Iniciados Indice de Incidencia Duracién Media Coste Mutua Coste Empresa Coste Total ~

1. 2024 518.710 85.600 14,22 39,78 151.933.326 110.043.199 261.976.531 CNAE *
2. 2023 504.880 78.733 13,03 42,05 130.062.674 89.863.763 219.926.441
3. 2022 490.927 71.496 12,22 36,3 115.115.770 78.537.930 193.653.692 CCAA -
4. 2021 478.855 44.432 7,28 41,73 87.698.152 57.177.510 144.875.651 _
Tipo -
1-4/4

Coste Mutua y Coste Empresa por Ano Coste Total por Afio y Tipo

Coste Mutua [ Coste Empresa
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Poblacion Protegida Procesos Iniciados indice de Incidencia Duracion Media Coste Mutua Coste Empresa Coste Total -

1. 2024 98.864 18.388 15,11 37,28 28.146.874 22.873.155 51.020.033 CNAE: ...(1) ~
2. 2023 94.934 16.292 13,63 40,4 22.858.285 18.114.561 40.972.854
3. 2022 93.546 14.772 12,67 33,66 19.596.392 15.848.588 35.444.973 CCAA -
4. 2021 88.847 8.136 7,22 39,88 14.235.301 11.118.481 25.353.771
Tipo -
1-4/4

Coste Mutua y Coste Empresa por Ano Coste Total por Afio y Tipo

B Coste Mutua [0 Coste Empresa R —

— N. ABSENTISMO

40 M 7 40M
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20M
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20 60 . 100 mil _ 20 mil
. . . 40 a w @
10 & ’ - §
= - € 2
0 0 3 =&
2021 2022 2023 2024 o 0

2021 2022 2023 2024



Poblacion Protegida Procesos Iniciados indice de Incidencia Duracion Media Coste Mutua Coste Empresa Coste Total -

1. 2024 419.846 67.212 12,44 44,79 123.786.452 87.170.044  210.956.498 CNAE: ...(1) ~
2. 2023 409.946 62.441 11,82 45,34 107.204.389 71749202  178.953.587
3. 2022 397.381 56.724 11,31 41,57 95.519.378 62.689.342  158.208.719 CCAA -
4. 2021 390.008 36.296 7,39 45,43 73.462.851 46.059.029  119.521.880 _
Tipo -
1-4/4

Coste Mutua y Coste Empresa por Ano Coste Total por ARo y Tipo

Coste Mutua [ Coste Empresa
[ ] p B ITCP R ITCC
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Poblacién Protegida Procesos Iniciados indice de Incidencia Duracién Media Coste Mutua Coste Empresa Coste Total -

1. 2024 5.131.046 1.024.112 17,32 38,62 1.769.387.537 1.438.475.165  3.207.862.704
2. 2023 5.016.865 961.988 16,61 37,45 1.494.739.413 1.187.990.185 2.682.729.598 CNAE: ...(1) =
3. 2022 4.899.945 863.123 15,2 37,12 1.266.017.207 1.006.022.556  2.272.039.763
4. 2021 4.756.849 542.459 9,79 39,2 976.813.386 749.849.716  1.726.663.102 Tipo -
1-4/4
Coste Mutua y Coste Empresa por Afio Coste Total por Afio y Tipo
B Coste Mutua [ Coste Empresa BN TCP [ ITCC
4.000.. 4.000 M
3.000.. 3.000 M ABS E N I ISMO
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2.000...
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Poblacion Protegida Procesos Iniciados indice de Incidencia Duracion Media Coste Mutua Coste Empresa Coste Total -

1. 2024 36.126.697 6.603.824 16,99 43,14 11.351.403.046 8.996.209.308 20.347.612....
2. 2023 34.927.401 6.335.211 16,72 41,25 9.944.033.221 7.725.283.493 17.669.316.... CNAE: ...(1) -
3. 2022 33.975.770 5.666.493 15,28 41,08 8.497.196.947 6.579.836.822 15.077.033....
4, 2021 32.184.890 4.325.726 12,24 45,55 7.311.587.048 5.594.223.174 12.905.810.... Tipo =
1-4/4
Coste Mutua y Coste Empresa por Ao Coste Total por Ao y Tipo
- Coste Mutua - Coste Er‘r‘lpresa - ITCP - ITCC
30 mil... 30 mil M
20 mil... R ABSE N I ISMO
10 mil M
. En la Posventa

2021 2022 2023 2024
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CRGANIDACYIN PROFESINA
ESPECIALETAS DEL MELARATICD

RD 712/25

i <

Ambito de aplicacion Solo algunas categorias Casi todas, excepto bicicletas y primera
monta

Definiciones Mas generales Incluye productor, poseedor, NFU y segunda
mano

Registro de productores Existia, menos detallado Obligatorio en facturas + CAT deben
inscribirse

Responsabilidad del productor Financiaba sistemas de gestion Financia gestion + no cobrar talleres + plan
>250Tn/ano

Talleres (poseedores) Entregar a gestores No venta/clasificacion, max. 2 afios

almacenamiento

Facturacion Solo coste ambiental Coste ambiental + N2 de registro del
productor

Segunda mano Sin regulacion clara Certificado UNE 69051 obligatorio

Almacenamiento Requisitos basicos Normas estrictas: altura, incendios, plagas,

compartimentos

ﬁerugacién Vigente Dernga RD 1619/2005
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ORGANIZACION PROFESIONAL
ESPECIALISTAS DEL MELMATICO
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MACROECONOMIA

ESTUDIO Q2 | 2025

—

Crecimiento de la economia
+2,5% en 2025y +2% en 2025

.

ayor gasto privado

En torno al +2,7%
En 2026 se espera del +1,8%

IPC

+2,2%
+2,5% de media

Empleo

Paro del 10,4%
Coste laboral unitario: +4,3%
Productividad -0,7%

W

SREANLIACHIN FROF L
ESPECIALISTAS D€L %
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OREANACHIN PROFESIN
ESPECIALETAS DEL MELARATICD

IPC Woocr

FU E NTE: I N E indice de Precios de Consumo (IPC), Subclases, Variacion anual o Broctuste O NRIGRI O SULCIRM o o
8 38

314

244

) :W

IPC vs hace un ano (agosto 2024) 2 —
e Reparacion = +3,3%
e Neumaticos = +1,6% oal | I e emn ey ey e
P L L I T

e Recambios = +1,5% oo
M 07212 Piezas de repuesto para vehiculos personales

L 4
. Acceso r I os = - O 9 7 % = g:;;: Mmlsm::mp:zvr::?agnmmlglos personales

° e o
IPC media anual /\/
-2_ 07 -
e Reparacion = +2,8%
e Neumaticos = +0,9%
-4 v - - - - - - - - - - - - " . - - 3 . 02

e Recambios = +0,6%

lndinos nacionales de subclases
Indice de Precios de Consumo (IPC), Subck Variacion m

N QD $ H A S O DN A S DI OIS SPALAEA S =
: . it
° =g
Accesorios = -1,5% R R U S
i
. 07211 Neumaticos
B 07212 Piezas de repuesto para vehiculos personales B 3 PRI SIS IS
P E T E IS I TE TS
B 07213 Accesorios para vehiculos personales ﬁ'ﬁ'@&@&’?'ﬁ@ﬁ'&&?ﬁf@&@ﬁﬁ
B 07230 Mantenimiento y reparacién de vehiculos personales M 47211 Neumaticos

M 07212 Piezas de repuesio para vehiculos personales
. 07213 Accesorios para vehiculos personales
M 07230 Mantenimiento y reparacidn de vehiculos personales

—




ORCANITACHIN PROFESINA
ESFECIALISTAS DEL MELARATICD

OPEr]

OCUPACION
FUENTE: INE ndi 1} ct de actividad
indice general, por sectores y por ramas de actividad 108 0 R ok Sarciot Bk Euctones  Aman s ivled, YWeIscis i AR

que va de afio

Indicadores de Actividad del Sector Servicios, Sectores y ramas de actividad, Variacion anual a4

49 i

4,4 7 3.2 |

Empleo vs hace un aio (julio 2024) 97
e General = +1,4% 34 .
e Automocion = +1,6%
2,9 1 04

e Distribucion recambios = +2,9%

® I aller - +1 4% 2’4 N .lndioeGerlleraI - _ ‘
? M 1. Comercio al por mayor y al por menor; reparacion de vehiculos de motor y motocicletas

M 452 Mantenimiento y reparacion de vehiculos de motor
M 453 Comercio de repuestos y accesorios de vehiculos de motor

1,9 1
Empleo media anual . et o e e e e et e
e General = +1,4% "
e Automocion = +1,4% 0,9 -
e Distribuciéon recambios = +3,4% o |

e Taller = +1,7%

B indice General
B 1. Comercio al por mayor y al por menor; reparacion de vehiculos de motor y motocicletas

B 452 Mantenimiento y reparacion de vehiculos de motor M fndice General
i ‘ M 1. comercio al por mayor y al por menor, reparacion de vehiculos de motor y motocicletas
B 453 Comercio de repuestos y accesorios de vehiculos de motor I 452 Mantenimiento y reparacion de vehiculos de motor

. 453 Comercio de repuestos y accesorios de vehiculos de motor
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TIPO COMBUSTIBLE RENTING CANALES
© 2021 . 2022 2023 © 2024 & 2021 . 2022 2023 © 2024
50
0 Alquiler =
(o)
g . +12%
+ 7 ,.I /0 2024: 2.560 unidades SIRISsa 403
2024: 1.018.011 unidades 2023:2.188 unidades (-6,2)
2023: 950.649 unidades (+16,7%) * 2022: 2.332 unidades (-2,8%)
2022: 814k unidades (-5,3%) ) . articular
2021: 860k unidades I .. 5.5. P 2021:2.389 umdades Particul 45.6
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CRGANIDACYIN PROFESINA
ESPECIALETAS DEL MELARATICD

MATRICULACIONES YYoper

A AGOSTO 2025

+14,7%

770.780 unidades

Canal 2025 2024 Acum2025 Acum2024

Combustible 2025 2024 - Acum2025  Acum2024
DESEL | 53% | 93% | 56% | 102%
GASOLINA 23.5% 346% 30% 39.6%
[eecRico [ rew [ saw | siw [ asw |
HIBRIDO 54.4% 46.3% 51.3%
GAs | s2% | 41% | 5% 1
OTROS 0% 0% 0% 0%
Total 100% 100% 100% 100%

Total 100% 100% 100% 100%

Renting 2025 l 2024 % var
AGOSTO ' 10.845 | 13.2%
ENERO-AGOSTO 1.6%




PARQUE CIRCULANTE

ESTUDIO Q2 | 2025
Edad media

Total Parque | | |
23 MILLONES 13,4 ANOS

0O-5 anos

+15 anos
44 9%

6-10 anos
22.4%

11-15 anos
14.7%

> Implicaciones para la posventa

Los vehiculos nuevos suelen requerir reparaciones menos
frecuentes pero mas costosas. En el rango de 6 a 10 anos,
los vehiculos suelen salir de |la cobertura de garantia, lo
que representa una oportunidad de negocio para nuestro
sector.

El segmento de mayor antigUedad constituye casi la
mitad del parque, y suelen perseguir la mejor relacion
calidad-precio.

Combustible

Hibrido Gas
76% 0.7%

Diesel

Gasolina 52.9%

38%

> Conclusiones

La demanda de vehiculos diésel sigue
siendo alta, aungue destacando Ia
tendencia hacia modelos hibridos vy
eléctricos.

Es crucial prestar atencion a Ia
diversidad del parque.

WYope:

Renting = 3,3% del TOTAL
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DISTRIBUCION DE COMBUSTIBLES

OREANACHIN FROFES
ESPECIALETAS DEL MELARATICD
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T2%T2P;L ENERO  FEBRERO  MARZO ABRIL MAYO JUNIO JuLIo AGOSTO SEPTIEMBRE OCTUBRE NOVIEMBRE DICIEMBRE
m&@ﬁgg 333833 SR 20381 W 25504 M 54005 M 30012 M 31990 W 8702 J 2506 M 14020 W 24415 M 26386 B 26560 J 53452
TUR : .
TERRENO AZ¥NLN |_26.360 L 19.395
VEHICULOCOMERCIAL  @ENEEEN  SMEXISR 5636 ] [ 3184 (5000 l 5699 ]
Diesel | 31,3% | | 201% [ 33.1% [ 342% | 39,7% 37,1%
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ONSUMO COMBUSTIBLE DE COMBUSTIBLES oper

ESTUDIO Q2 | 2025

Consumo combustibles (CORES) mensual

B Ciesel [ Gasolina [ TOTAL
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0,5M

Consumo combustibles (CORES) anual
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OREANACKIN PROFESONAL
ESPECIALETAS DEL MELARATICD

KM MEDIO Fuente: Solera opcr]

Es relevante destacar que esta muestra indica un aumento bastante significativo en el kilometraje medio del primer trimestre.
Superando los anos previos en todos los meses y, especialmente en enero y febrero.

Kilometraje
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METODOLOGIA

ESTUDIO Q1 | 2025

01

[ ] [ ] ® 7
Paticipacion
Respuesta a la encuesta
online enviada por correo
electrénico a los comercios

multimarca de recambios
de turismo

02 | Margen de Error

035

Margen de error
maximo del 2,8%

Margen de Error

Muestra representativa de
2.246 talleres especialistas
en neumatico de turismo,
sobre un total de 4.500 (en
torno al 50% estan en red)

OREANACHIN PROFESIN
ESPECIALETAS DEL MELARATICD
I —



Q2 2025 VS Q2 2024

+5% +2,4%
de crecimiento en el segundo trimestre venta de unidades de nheumaticos en el
de 2025 respecto al mismo de 2024 segundo trimestre de 2025 respecto al mismo
DEEEEE de 2024
Decrece
20%
Crece
Crece 80%
95%
Facturaciéon @ Unidades
8
6
4
o
) 24Q1vs2301 24Q2vs23Q2 24Q3vs23Q3 24Q4vs23Q4 25Q1vs240Q1 25Q2vs24Q2

44

IPC JUNIO 2025

+1,4% en neumaticos, +3,2% en reparaciones y
mantenimientos +1,3% en recambios

Indices nacionales de subclases
Indice de Precios de Consumo (IPC), Subclases, Variacion anual
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M 07211 Neuméticos M 07213 Accesorios para vehiculos personales

I 07212 Piezas de repuesto para vehiculos personales [ll 07230 Mantenimiento y reparacion de vehiculos personales

ACTIVIDAD INE

-3,5% respecto a abril de 2024 (Gltimo dato)

Serie original. indice general, por sectores y por ramas de actividad
Indicadores de Actividad del Sector Servicios, Sectores y ramas de actividad, Variacion anual

&

‘_9"1(

»

S
¥ ¥ ¥ o 3

M indice General B 452 Mantenimiento y reparacién de vehiculos de motor
M 1.1 Venta y reparacién de vehiculos de motor y motocicletas Ml 453 Comercio de repuestos y accesorios de vehiculos de motor



Q2 2025 VS Q1 2025

ESTUDIO Q2 | 2025

> TRIMESTRE ANTERIOR

I ACTIVIDAD BRUTA I

Decrece
P

12%
° ol

+2%
de actividad en el 2°

trimestre de 2025
respecto al 1. Apenas

OREANTACHIN P
ESPECUALISTAS DL &mlkm

open

indices nacionales de subclases
Indice de Precios de Consumo (IPC), Subclases, Variacion mensual

I UNIDADES NEUMATICOS I

Decrece
12%

M 07211 Neumaticos M 07213 Accesorios para vehiculos personales
M 07212 Piezas de repuesto para vehiculos personales Il 07230 Mantenimiento y reparacion de vehiculos personales

+3%

El mercado de neumaticos
crece respecto al trimestre

va ri acC | é n d el I pC a nte ri or. Serie original. Indice general, por sectores y por ramas de actividad
Indicadores de Actividad del Sector Servicios, Sectores y ramas de actividad, Variacion mensual
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1ER SEMESTRE

ESTUDIO Q2 | 2025

I ACTIVIDAD BRUTA I I UNIDADES NEUMATICOS I

Decrece
13%

+5,4% +39%

de crecimiento en el
primer semestre del vs
ano pasado.

de crecimiento en
uhidades de neumaticos
en el primer semestre

crece 1
] e 8




2025

Prevision Q2 | 2025
I ACTIVIDAD BRUTA I I UNIDADES NEUMATICOS I

Decrece
1%

+3% +3%

de crecimiento esperado

2025 de crecimiento esperado
para _

en 2025 en unidades de
neumaticos.

Crece » l I
100% Crece '
l l 99%

@ Facturacién @ Unidades

24Q2 24Q3 24Q4 25Q1 25Q2
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ESTUDIO Q2| 2025

R S R 3ER TRIMESTRE 4° TRIMESTRE
+6% facturacion +5% facturacion
+49% uni. neumatico +2.49% uni. neumatico
1ER SEMESTRE 2° SEMESTRE

+5,49% facturacion
+3% uni. neumatico

~

ANO 2024




2026

PREVISION Q2 | 2025
I ACTIVIDAD BRUTA I

+5%

de crecimiento esperado
para 2026.

Crece
100%

@ Facturaciésn @ Unidades

I UNIDADES NEUMATICOS I

Se mantiene
14%

+4%

de crecimiento esperado
en 2026 en unidades de
neumaticos.

P
[

Crece ' l
86%

24Q4

25Q1

25Q2

W

OREANACKIN PROFESONAL
ESPECIALETAS DEL MELARATICD

pen



RETOR Y PREOCUPACIONES W=

ESTUDIO Q2 | 2025

Incertidumbre FALTA DE Crecimiento, fidelizacién = Exceso de burocracia

A NORMATIVA
geopolitica PROFESIONALES y RENTABILIDAD




QUE PIDES A OPEN

INFORMACION DEFENSA DE INTERESES ayuda en la
respuestas y apoyo y atraccion de personal
Normas | Estudios AYUDA EN NORMAS



CONCLUSIONES

ESTUDIO Q2 | 2025

SEMESTRE

+5,4% de crecimiento
en actividad

+3% en unidades de
neumaticos

ESPERADO EN
2025

+5% de crecimiento en
actividad

+3% en unidades de
neumaticos

ESPERADO EN
2026

+5% de crecimiento en
actividad

+4% en unidades de
neumaticos

RETOS Y
PREOCUPACIONES

Incertidumbre
geopolitica
Profesionales en el
sector
Rentabilidad y
crecimiento

A OPEN

Informaciony
estudios
Ayudas en la
normativa
Burocracia
Atraccion
profesionales
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NUEVA WEB

COMUNICACION

INFORMES

Actividod del My ~frhee Datos
4 .
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sector Oficiales

SERVICIOS
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MORMATIVA Forma parte del cambio
SOSTENIBILIDAD
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INTRANET

COMUNICACION

MATERIALES BRI 0s

y recursos

Desde OPEN, en colaboracién con AON, ofrecemos a nuestros
socios un servicio exclusive orientado a facilitar el cumplimiento de
los requisitos del seguro de responsabilidad civil exigidos por el
Encuentra todos los estudios, informes y otros documentos de interés compartidos en el marco de las ~ . esquema SERMI.
actividades de OPEN. ¥ Este acuerdo garantiza que los talleres asociados puedan acceder a
una cobertura adecuada, eliminando asi una barrera clave para

g " - . ;: obtener la acreditacion SERMI.
El acceso es exclusivo para socios y colaboradores autorizados. Por favor, no compartas estos enlaces ni :
los archivos sin consentimiento previo. S ) ¢Qué es SERMI?
- Un sistema que permite a los talleres acceder de manera segura a

informacién esencial para realizar reparaciones relacionadas con la
. seguridad del vehiculo, como la programacién de llaves y la
codificacién de cerraduras. Gracias a esta iniciativa OPEN-AON, los
talleres pueden obtener el seguro necesario de forma accesible y
cumplir con los estandares europeos sin complicaciones.

rict - /171 = S
anuales X/ ////// actividad fsigll\{)l:)radén AON

Circulante

Gracias a nuestra colaboracién con CONEPA, ofrecemos el servicio
de Talento Internacional. Una solucion integral para los talleres que
enfrentan la gran problemnatica de falta de mano de obra
cualificada. A través de la captacion y seleccion de talento en
origen, en paises como Perd, este servicio permite a los talleres
acceder a profesionales formados y listos para integrarse en el
sector. Ademas, CONEPA proporciona acompanamiento en todo el
proceso de migracion y adaptacién, asegurando que los nuevos
trabajadores se ajusten a las necesidades del taller y ayuden a
cubrir la creciente demanda de personal cualificado en el sector de
la automocidn.

Todos los Materiales y Recursos OPEN ScUERED

§ TALENTO
colaboracion CONEPA




INTRANET

COMUNICACION

50 tendencias
// INNOVACION.

Descubre el Informe Completo Aqui

v

NORMATIVA

INFORMES

INFORMES
GFK
INFORMES En OPEN, entendemos que la normativa y legislacion del sector del neumatico puede ser tanto compleja
COMPARTIDOS como cambiante. Por eso, brindamos a nuestros socios y profesionales del sector informacién relevante y
PARTNERS actualizada para resolver sus dudas sobre las requlaciones que impactan la posventa del neumatico.
Presentacion
Te animamos a que estés pendiente de nuestras actualizaciones y recursos adicionales sobre normativa y

SOLERA
legislacion. Si tienes alguna duda, no dudes en contactarnos.

Mormativa juridica UE

OTROS et Gt
Biblioteca Juridica Guia juridica del taller

ESTUDIOS

PRESENTACIONES
OPEN

Mantenimiento talleres neumdticos Neuméticos segunda mano




INTRANET

COMUNICACION

ALIANZAS

En OPEN creemos en la fuerza de las alianzas. Por eso, trabajamos mano @ mano con partners estratégicos que
PA RT N E R S comparten nuestros valores: compromiso, calidad e innovacion.

Esta seccion alberga analisis, estudios e informes técnicos elaborados por nuestros partners. Una
recopilacion de conocimientos actualizados y perspectivas del sector que enriguecen nuestra vision y
aportan valor a toda la red de profesionales y clientes de Open Neumaticos.

Aitolnfor [IPZAAE P SIGNUS

CAROOL

AUTOINFOR CAROOL SIGNUS



Plan de Partners

®

www.openneu maticos.es



Y conocimiento

Y defensa de intereses

Parati
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¥y oper

Asociacion nacional sin animo de lucro que vela por defender
los intereses generales del sector del neumatico

Quees

los intereses de la posventa del neumatico ante
organismos publicos y privados, tratando de que el sector sea competitivo,
disponiendo de las herramientas necesarias para ello.

recursos valor anadido, a través de informacion de valor, de la
realizacion de informes, del fomento de la union y encuentro del sector u otros como
la canalizacion de subvenciones y licitaciones o la distribucion del etiquetado
medioambiental
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by Continental
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Su taller de confianza WANBATICTE Y BN

Asociacion nacional sin animo de lucro que vela por
defender los intereses generales del sector del neumatico
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Weo-

Comunicacion
en el sector

TASA DE CTR
APERTURA (clics)

2716 comunicaciones en 2024 (+ 55% vs 2023)

7 notas de prensa en 2024 (-22% vs 2023)




ocio

strategico

En OPEN creemos en el poder de las alianzas estratégicas. Nuestro
programa de partners esta disenado para conectar a los grandes actores

del sector, generar visibilidad, impulsar |la colaboracién y ofrecer acceso a
informacion exclusiva que marque la diferencia en tu negocio.

Conexidn directa con grandes
referentes y actores clave del
mercado

Presencia destacada en
comunicaciones, canales y eventos
de OPEN

Genera valor, construye alianzas e
impulsa sinergias que potencien tu
negocio

Acceso exclusivo a informaciony
recursos clave para impulsar tu
negocio y adelantarte al mercado




Impulsamos tu

ALIANZAS

En OPEN creemos en lo fuerza de los olionzas. Por eso, trobojomos mano o mono con partners estratégicos que
compaorten nuestros valores: compromiso, calidad e innovacion,

aitolifor IPZZCE 8 SIGNUS

CAROOL

AUTOINFOR CAROOL SIGNUS

2SIGNUS
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LOGO EN WEB

Tu ogo en nuestra pagina web, destacando tu

colaboracién y reforzando tu presencia frente a
nuestra comunidad.

BANNER EN WEB

Tu banner en nuestro sitio web permitira una

visibilidad destacada y la oportunidad de atraer la
atencion de nuestros visitantes hacia tu compania




Publicaremos hasta 2 noticias anuales sobre tu
compania en nuestro sitio web, destacando tus
novedades y logros frente a nuestra comunidad

Realizaremos una entrevista exclusiva para
conocer tu vision, productos y proyectos,
ofreciendo a nuestra audiencia un acercamiento
directo a tu marca

b

CAT:MOTORDELA
ECONOMIACIRCULAR

e




Tu logo en nuestros informes

CONCLUSIONES

Q2 2024 vs Q2 2023

+0,6% de crecimiento en
actividad

en unidades de
neumaticos

Esperado en 2024

+2,8% de crecimiento en
actividad

en unidades de
neumaticos

Q2 2024 vs Q1 2024
+1,1% de actividad

+1,2% en unidades de
neumaticos

Esperado en 2025

+2,7% de crecimiento en
actividad

+2,2% en unidades de
neumaticos

S12024 vs S12023
+0,9% de actividad

0% en unidades de
neumaticos

Retos y preocupaciones

* Carga normativa
» Profesionales en el sector

» Crecimiento, rentabilidad,

+ Incertidumbre
» Horario laboral

Incluiremos tu logotipo en nuestros estudios trimestrales de actividad, reforzando tu visibilidad frente a nuestra

comunidad y aliados estratégicos

S12024 vs S2 2023
de actividad

en unidades de
neumaticos

A OPEN:

¢ Informacion y estudios
» Ayudas en la normativa
* Representacion

* Atraccion profesionales

GRACIAS

@ 91 564 23 86

@ open@ancera.org
www.openneumaticos.es

9 C/ Principe de Vergara, 74 28006 Madrid




El valor de tu

Podras enviarnos contenido relevante que sera destacado en
nuestra area privada, asegurando visibilidad directa ante nuestra
comunidad y aliados estratégicos

Desde OPEN, en colaboracién con AON, ofrecemos a nuestros socios un
servicio exclusivo orientado a facilitar el cumplimiento de los requisitos del
seguro de responsabilidad civil exigidos por el esquema SERMI. Este acuerdo
garantiza que los talleres asociados puedan acceder a una cobertura adecuada,
eliminando asi una barrera clave para obtener la acreditacién SERMI.

:Qué es SERMI?

Un sistema que permite a los talleres acceder de manera segura a informacion
esencial para realizar reparaciones relacionadas con la seguridad del vehiculo,
como la programacion de llaves y la codificacion de cerraduras. Gracias a esta
iniciativa OPEN-AON, los talleres pueden obtener el seguro necesario de forma
accesible y cumplir con los estandares europeos sin complicaciones.

Exclusivo Socios

MATERIALES

Encuentra todos los estudios, informes y otros documentos de interés compartidos en el marco de las
actividades de OPEN

L El acceso es exclusivo para socios y colaboradores autorizados. Por favor, no compartas estos enlaces ni
los archivos sin consentimiento previo
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Parque
Circulante

Todos los Materioles y Recursos OPEN

INFORMES

INFORMES
GFK

Presentacién

SOLERA

INFORMES
COMPARTIDOS
PARTNERS

PRESENTACIONES
OPEN

INNOVACION
TENDENCIAS

OTROS
ESTUDIOS




Reuniones de
Trabajo

Tendras la oportunidad de participar en una reunion anual de
trabajo con nuestro equipo y la junta directiva, favoreciendo el
intercambio directo de ideas y la colaboracion estratégica

FOMENTO DE LA UNION

NETWORKING




ORGANIZACION PROFESIONAL
ESPECIALISTAS DEL NEUMATICO

open

91 564 23 86

open@ancera.org

G r a c I a s w7 Www.openneumaticos.es

C/ Principe de Vergara, 74 28006 Madrid




GRACIAS

O 915642386
@ open@ancera.org

WWW.openneumaticos.es

g C/ Principe de Vergara, 74 28006 Madrid

Eii¥ SIGNUS

SSIGNUS nace con el objetivo de
ofrecer un mecanismo para que
los productores puedan cumplir
con las obligaciones establecidas
en el Real Decreto 1619/2005,
relacionado con la gestion de
neumaticos fuera de uso.

Autolnfor

Autoinfor ofrece acceso a datos
técnicos y administrativos de
vehiculos en Espana, incluyendo
conversion de matricula a
bastidor, decodificacion VIN y
otros servicios clave para el
sector de la posventa.

/<<

CAROOL

ORGANIZACION PROFESIDNAL

cAPECIALISTAS DEL NELUMATICO

oper.

CaRool es una plataforma que usa
inteligencia artificial para escanear
y diagnosticar el estado de los
neumaticos en segundos,
ayudando a mejorar la seguridad,
reducir costes y facilitar el
mantenimiento predictivo.



